% ARDAPCARE

Consumer and Animal Care Products

A

Ardap Care ist ein flihrendes internationales Unternehmen fiir Consumer- und Tierprodukte. Vor Gber 60 Jahren gegriindet, bieten wir heute ein
umfangreiches Sortiment mit exklusiven Marken in iber 50 Lédndern an. Das starke Wachstum der letzten Jahre wollen wir konsequent fortsetzen
und investieren in innovative Produkte hochster Qualitat.

Unser Sortiment umfasst die Segmente Tiernahrung, -pflege, -hygiene, Ungezieferbeseitigung und Haushaltshygiene. Produkte entwickeln wir
gemeinsam mit filhrenden Veterindren, Wissenschaftlern, Spezialisten und unseren Kunden. Hergestellt werden unsere Produkte in modernen
Produktionsanlagen in Deutschland.

Im Rahmen einer Nachfolgeregelung suchen wir zum nachstmdéglichen Zeitpunkt in Vollzeit eine(n) engagierte(n)

Bezirksverkaufsleiter Deutschland mmwiq) - Postleitzahlengebiete 4 bis 7

Sie mochten unsere Vertriebspartner und Konsumenten immer wieder aufs Neue begeistern? Ardap Care Produkte zu vermarkten und
prasentieren fallt Ihnen leicht. Die Zusammenarbeit mit Vertriebspartnern und dem Verkaufspersonal der Markte ist Ihre Leidenschaft? Dann
werden Sie Teil unseres Ardap Care Vertriebsteams und wachsen Sie mit uns mit!

Das wartet auf Sie:

«  Sie analysieren die Potentiale unserer Vertriebspartner und optimieren fortlaufend die Zusammenarbeit, Sie positionieren unser
Produktportfolio in den Regalen und bei Zweitplatzierungen und fiihren zielgerichtete VKF-MaBnahmen durch

+  Sie verantworten und managen eigenverantwortlich Ihr Vertriebsgebiet mit den Postleitzahlen 4, 5, 6 und 7

«  Sie beraten nutzenorientiert bei unseren Vertriebspartnern und dem Verkaufspersonal zu unseren Ardap Care Produkten

«  Sie entwickeln gemeinsam mit unseren Partnern Aktionspldne und setzen diese zielgerichtet um

«  Sie steuern Produktprasentationen der Ardap Care Markenwelt in den Mérkten, optimieren die Warenprozesse am Point of Sale und damit
die Umsatz- und Ergebnisziele

Das macht Sie aus:

«  Sie haben eine erfolgreich abgeschlossene kaufmannische Ausbildung und mindestens 2 Jahre Vertriebserfahrung in FMCG, idealerweise
verfligen Sie Uber ein Netzwerk im Bereich Zoogeschifte

«  Sie besitzen eine ausgepragte Kommunikationsfahigkeit und starkes Organisationstalent

«  Sie kdnnen durch Ihre offene Personlichkeit zwischenmenschliche Beziehungen leicht aufbauen und weiterentwickeln

«  Siesind durchsetzungsstark und haben mit lhrer dynamischen und positiven Ausstrahlung bewiesen Kunden langfristig zu binden

«  Sie haben das richtige Gespur fiir unsere Vertriebspartner und deren Potentiale

«  Sie bringen sich als Teamplayer ein und kdnnen auch als Einzelkampfer brillieren

«  Sie haben SpaB an Reisen und ziehen bei Bedarf in Ihr Verkaufsgebiet um

Und das bieten wir lhnen:

- Ein leistungsgerechtes und attraktives Vergitungspaket mit Grundgehalt und leistungsorientiertem, variablen Anteil

+  Kurze Entscheidungswege und die schnelle Ubernahme von Verantwortung

«  Eininspirierendes Vertriebsteam

. Eine offene Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien

+  Ein sehr gutes Umfeld fur lhre personliche Weiterentwicklung in einem familidren, dynamischen Unternehmen

. Einen attraktiven Firmenwagen, den Sie auch privat nutzen kdnnen sowie ein Handy zur geschéftlichen und privaten Nutzung
+  30Tage Urlaub

«  Jahrliche Mitarbeiterevents und attraktive Personalrabatte

Haben wir lhr Interesse geweckt?

Dann nutzen Sie jetzt Ihre Chance und gestalten Sie schon bald den Erfolg von Ardap Care mit! Senden Sie noch heute lhre Unterlagen an:
Ardap Care GmbH - Herrn Mario Stachowski - FranzstraBe 95 - 46395 Bocholt oder per E-Mail an karriere.now@ardapcare.com.

Wir freuen uns auf Ihre vollstandige Bewerbung inklusive lhrer Gehaltsvorstellung und lhres friihestmdglichen Eintrittstermins.
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